
Il corso è rivolto a quelle aziende che necessitano di 

coordinare una rete vendita in modo organico e 

strutturato.

La gestione di una rete di
capi area



Durante il corso saranno distribuite dispense, modulistica e procedure. Inoltre è prevista l'esercitazione con il 

software applicativo per la gestione della rete di capi area.

Supporti

formazione

Il corso è rivolto a quelle aziende che necessitano di 

coordinare una rete vendita in modo organico e 

strutturato. Il corso si propone l'obiettivo di migliorare 

la loro efficacia organizzativa e di intervento sul punto 

vendita ottimizzando gli spostamenti attraverso piani 

di lavoro efficaci e rigide procedure di supporto.

Fornire conoscenze sulle tecniche di layout e di 

comunicazione efficace costruendo dei processi 

comunicativi ibridi basati su indicatori di efficacia ed 

efficienza : ciò consentirà alle organizzazioni di 

professionalizzare le proprie risorse interne.

Gli argomenti trattati saranno approfonditi nel corso di 

incontri periodici e riguarderanno le seguenti 

tematiche :

· Come costruire un auditing di negozio

· Acquisizione delle tecniche di layout di negozio

· Come comunicare con i responsabili di negozio

· Come programmare il lavoro del Capo Area

· Come condurre una riunione operativa attraverso 

l'istituzione di indicatori di efficacia

· Come gestire il proprio tempo 

· Come monitorare la propria efficacia di lavoro

· Come analizzare economicamente un punto vendita

·Come acquisire tecniche di comunicazione persuasiva

Il corso prevede la durata di 2 mesi e si struttura su un 

minimo di 4 e un massimo di 6 incontri.

La figura professionale che coordinerà il corso sarà un 

professionista della gestione di una rete di capi area.

Descrizione del servizio
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